Disefa tu propuesta de valor
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OBJETIVO

Disefiar una propuesta de valor fuerte y clara, para enriquecer proyectos de
emprendimiento que permita posicionar con mayor facilidad nuestro producto en
el mercado.

Biblioteca Digital

7% TELMEX. A

Promoviendo la cultura digital

FUNDACION

Cartor S




Cliente vs Usuario

A menudo tu cliente sera diferente al usuario final,
muchas empresas que van iniciando cometen el
error de optimizar el producto para el usuario final.

Es importante tener en mente que el cliente es el
que paga por el producto, pero la persona que lo
consume puede ser distinta.

En estos escenarios debes pensar en el producto
desde el cliente y el usuario final, recordando
optimizar las necesidades del cliente es lo mas

importante
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Tipos de ofertas
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Prioridades del cliente

Técnicas de

mercado

AR R G

Frustraciones

Alegrias
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Identificar y analizar a la competencia

¢, Quién es mi
competencia?

¢, Qué soluciones
ofrece?

¢, Coémo lo hace?

Biblioteca Digital

7% TELMEX.

Promoviendo la cultura digital

FUNDACION

Cartor S




Propuesta de valor

Es una declaracion concisa que explica los
beneficios que los clientes obtendran de un
producto o servicio.

Para desarrollarla deberas enfocarte en lo siguiente:

Beneficios
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Identificar nuestra
actividad econdmica.
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Estrategia

Respalda tu promesa
de valor con una
estrategia que te

permita cumplirla.




Rompe el miedo de

compartir tu idea

Quizd pienses que en este momento es precipitado hablar
con clientes de tu propuesta de valor y sélo hasta que salgas
al mercado deberds hablar sobre tu idea de negocio.
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No debes preocuparte de

gue otros te roben tus ideas

El éxito de un negocio se basa mas en la ejecucion de una idea que en la idea misma. El
riesgo que alguien mas desarrolle tu idea de negocio es muy baja, ya que se requeriria
de contar con una perfecta mezcla de:

Habilidades x interés x ambicion x tiempo

Cada vez que compartes tu idea, tienes la oportunidad de obtener retroalimentacién y
mejorar tu idea.
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Estructura de una

propuesta de valor

Para [publico objetivo] nuestra empresa es la marca de la [industria, segmento
de mercado o tipo de producto/servicio] que ofrece [beneficio primario
cuantificable / promesa] a través de [atributos clave / estrategia]
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UNIVERSIDAD DEL SURESTE

Para [JOvenes universitarios| nuestra empresa es la marca de la
industria [Educatival que ofrece [La mejor educacion] atraves
de [maestros calificados y practicas empresariales]
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CONCLUSION

Identifica claramente a tu cliente especifico Elementos que marquen la diferencia.

Wi

Oracion clara y simple Credibilidad

)
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( Contesta la siguiente encuesta a travésdela

siguiente liga

https://forms.gle/9RgVST3JzMp14tmK9

J

1.- El curso en general cumplié con tus expectativas

2.- El temario cumplié con el objetivo

3.- Consideras que el taller te sirvio para las actividades de
tu negocio o idea de negocio

4.- Califica el desempefio de tu instructor

5.- La plataforma de videoconferencia sobre la cudl
tomaste el taller te fue de facil uso

6.- ¢Te gustaria que siguiéramos trabajando en mas
talleres para seguir actualizandote y qué temas serian de
tu interés?

7.- Comentarios adicionales

Totalmente deacuerdo

1

Deacuerdo

2

Indeciso

3

En desacuerdo

4

Totalmente en desacuerdo

5


https://forms.gle/9RqVST3JzMp14tmK9
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- ‘
PARTICIPA DEL 1 AL 5 DE JULIO
EN LA SEMANA DIGITAL PYME.

Platicas y talleres

Diseno de tu
propuesta de valor.

Publicidad para
tu negocio.

Desarrollo de un plan
de operacion para
emprendimientos.

Pon a prueba
tu producto.

Jovenes
emprendedores.

Introduccion de tu
negocio a Intemet.

£Como hacer una pagina
web para tu negocio?

- ;Como promocionar tu
negocio en Intermet?

Herramientas de
comunicacion y oficina
para tu negocio.

Ventas en Internet.

Dia y hora

Lunes 1
10:00-11:00hrs

Lunes 1
18:00-19:00hrs

Martes 2
10:00-11:00hrs

Martes 2
18:00-19:00hrs

Miércoles 3
10:00-11:00hrs

Miércoles 3
18:00-19:00hrs

Jueves 4
10:00-11:00hrs

Jueves 4
18:00-19:00hrs

Viernes 5
10:00-11:00hrs

Viemes 5
18:00-19:00hrs

PLATICAS

Alejandro Corona
Director de mercadotecnia
Aspel

Tema: Creatividad e
innovacion para PYMES

Oliver Lecerf

Gerente de Desarrollo de
Megocios Globales Panda
Hervée Lambert

Global Consumer
Operations Manager Panda
Tema: Ciberseguridad en
las PYMES

Yadira Palma
Serente de comunicacion
Seccian Amarilla

Tema: Acelerando el
crecimiento y expansion
para las PYMES

Miguel A. Olayo
Cateqory Manager- Aruba
Metweorks

Tema: Como hacer
crecer tu Negocio con
tecnologia
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